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Êëàñèô³êàö³ÿ ôàêòîð³â âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿
Ïðåäìåòîì äîñë³äæåííÿ º êëàñèô³êàö³ÿ ôàêòîð³â âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿ ó ñó÷àñíèõ óìîâàõ 

ãîñïîäàðþâàííÿ. 

Ìåòà äîñë³äæåííÿ – âèçíà÷èòè ôàêòîðè âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿.  

Ìåòîäè äîñë³äæåííÿ. Ó ðîáîò³ âèêîðèñòàí³ ä³àëåêòè÷íèé ìåòîä íàóêîâîãî ï³çíàííÿ, ìåòîä 
àíàë³çó ³ ñèíòåçó, ïîð³âíÿëüíèé ìåòîä, ìåòîä óçàãàëüíåííÿ äàíèõ.

Ðåçóëüòàòè ðîáîòè. Ó ñòàòò³ íàâåäåíà êëàñèô³êàö³ÿ ôàêòîð³â âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿ ó ñó÷àñíèõ 
óìîâàõ ãîñïîäàðþâàííÿ. Ðîçãëÿíóòî ôàêòîðè âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿ â³äïîâ³äíî äî óìîâ êîíêðåòíî-
ãî ñóá’ºêòà íàö³îíàëüíîãî ãîñïîäàðñòâà, çîêðåìà: ö³íà ïðîäóêö³¿, ÿê³ñòü ïðîäóêö³¿, ëîã³ñòèêà ïîñòàâîê, 
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îïëàòè, ³ííîâàö³éíà ä³ÿëüí³ñòü, ³íâåñòèö³éíà ä³ÿëüí³ñòü, ðåãóëþâàííÿ åêñïîðòó é ³ìïîðòó ïðîäóêö³¿. 

Âèñíîâêè. Ðåçóëüòàòàìè ïðîâåäåíîãî äîñë³äæåííÿ ñòàëè íàñòóïí³ âèñíîâêè. Óçàãàëüíåíî ³ äî-
ïîâíåíî ³ñíóþ÷³ êëàñèô³êàö³¿ ôàêòîð³â âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿. Çàïðîïîíîâàíà êëàñèô³êàö³ÿ äîç-
âîëÿº ´ðóíòîâí³øå ï³ä³áðàòè ñèñòåìó ôàêòîð³â â³äïîâ³äíî äî óìîâ êîíêðåòíîãî ñóá’ºêòó íàö³îíàëü-
íîãî ãîñïîäàðñòâà, ùî º ï³äñòàâîþ äëÿ éîãî óñï³øíîãî ôóíêö³îíóâàííÿ. 
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Êëàññèôèêàöèÿ ôàêòîðîâ âëèÿíèÿ íà ñáûò ïðîäóêöèè
Ïðåäìåòîì èññëåäîâàíèÿ ÿâëÿåòñÿ êëàññèôèêàöèÿ ôàêòîðîâ âëèÿíèÿ íà ñáûò ïðîäóêöèè â 
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Ïîñòàíîâêà ïðîáëåìè. Êðèçîâà åêîíîì³÷-
íà ñèòóàö³ÿ â Óêðà¿í³ â ñó÷àñíèé ïåð³îä íå ñïðè-
ÿº ôîðìóâàííþ êîíêóðåíòîñïðîìîæíèõ ñóá’ºêò³â 
ãîñïîäàðþâàííÿ ³ ñòâîðåííþ ðîçâèíåíîãî êîí-
êóðåíòíîãî ñåðåäîâèùà ó â³ò÷èçíÿí³é åêîíîì³ö³. 
Åêîíîì³÷í³ ïðîöåñè, çàïðîâàäæåí³ â êðà¿í³, ïî-
êàçóþòü êîðîòêîçîð³ñòü â ðîçáóäîâ³ äåðæàâè. Íà 
ñüîãîäí³ Óêðà¿íà ïîêè ùî íå ìîæå ïèøàòèñÿ òåõ-
í³÷íèì, òåõíîëîã³÷íèì ³ ñòðóêòóðíèì ð³âíÿìè ñâî-

º¿ íàö³îíàëüíî¿ åêîíîì³êè. Òîìó ³íòåãðàö³ÿ íàøî¿ 
äåðæàâè ó ñâ³òîâó ñï³ëüíîòó áåç âèð³âíþâàííÿ 
íàóêîâî–òåõí³÷íèõ ðîçá³æíîñòåé ìîæå ïðèçâå-
ñòè äî íåçâîðîòíèõ íàñë³äê³â, ñåðåä ÿêèõ, íàïðè-
êëàä, ðèçèê Óêðà¿íè ñòàòè ñèðîâèííèì äîäàò-
êîì ³ âòðàòèòè êîíêóðåíòîñïðîìîæí³ñòü íà âæå 
îñâîºíèõ ðèíêàõ. Â óìîâàõ ñòàíîâëåííÿ ðèíêî-
âî¿ åêîíîì³êè ðåãóëþâàííÿ ïðîöåñó çáóòó ïðî-
äóêö³¿ ïîòðåáóº âðàõóâàííÿ çîâí³øí³õ ³ âíóòð³øí³õ 

ñîâðåìåííûõ óñëîâèÿõ õîçÿéñòâîâàíèÿ.

Öåëü èññëåäîâàíèÿ – îïðåäåëèòü ôàêòîðû âëèÿíèÿ íà ñáûò ïðîäóêöèè.

Ìåòîäû èññëåäîâàíèÿ. Â ðàáîòå èñïîëüçîâàíû äèàëåêòè÷åñêèé ìåòîä íàó÷íîãî ïîçíàíèÿ, 
ìåòîä àíàëèçà è ñèíòåçà, ñðàâíèòåëüíûé ìåòîä, ìåòîä îáîáùåíèÿ äàííûõ.

Ðåçóëüòàòû ðàáîòû. Â ñòàòüå ïðèâåäåíà êëàññèôèêàöèÿ ôàêòîðîâ âëèÿíèÿ íà ñáûò ïðîäóê-
öèè â ñîâðåìåííûõ óñëîâèÿõ õîçÿéñòâîâàíèÿ. Ðàññìîòðåíû ôàêòîðû âëèÿíèÿ íà ñáûò ïðîäóêöèè 
â ñîîòâåòñòâèè ñ óñëîâèÿìè êîíêðåòíîãî ñóáúåêòà íàöèîíàëüíîãî õîçÿéñòâà, â ÷àñòíîñòè: öåíà 
ïðîäóêöèè, êà÷åñòâî ïðîäóêöèè, ëîãèñòèêà ïîñòàâîê, ãàðàíòèéíîå è ïîñëåãàðàíòèéíîå îáñëóæè-
âàíèå, èìèäæ ïðåäïðèÿòèÿ, âëèÿíèå êîíêóðåíöèè, ðåêëàìà, óñëîâèÿ îïëàòû, èííîâàöèîííàÿ äåÿ-
òåëüíîñòü, èíâåñòèöèîííàÿ äåÿòåëüíîñòü, ðåãóëèðîâàíèå ýêñïîðòà è èìïîðòà ïðîäóêöèè.

Âûâîäû. Ðåçóëüòàòàìè ïðîâåäåííîãî èññëåäîâàíèÿ ñòàëè ñëåäóþùèå âûâîäû. Îáîáùåíû è 
äîïîëíåíû ñóùåñòâóþùèå êëàññèôèêàöèè ôàêòîðîâ âëèÿíèÿ íà ñáûò ïðîäóêöèè. Ïðåäëîæåí-
íàÿ êëàññèôèêàöèÿ ïîçâîëÿåò áîëåå îñíîâàòåëüíî ïîäîáðàòü ñèñòåìó ôàêòîðîâ â ñîîòâåòñòâèè 
ñ óñëîâèÿìè êîíêðåòíîãî ñóáúåêòà íàöèîíàëüíîãî õîçÿéñòâà, ÷òî ÿâëÿåòñÿ îñíîâàíèåì äëÿ åãî 
óñïåøíîãî ôóíêöèîíèðîâàíèÿ.

Êëþ÷åâûå ñëîâà: ïðåäïðèÿòèå, êîíêóðåíòîñïîñîáíîñòü, òîðãîâëÿ, ðûíîê, ïðîäóêöèÿ, ñáûò, ïî-
êóïàòåëü, ýôôåêòèâíîñòü.
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Classification of factors influencing on the product sales
The subject of the study is the classification of factors influencing on the sale of products in 

modern economic conditions.

The purpose of the study is to determine the factors influencing on the product sales.

Research methods. The dialectical method of scientific cognition, the method of analysis and 
synthesis, the comparative method, the method of generalization of data are used in the work.

Results of work. The paper presents the classification of factors influencing on the sale of products 
in modern economic conditions. Factors that influencing on the sale of products in accordance with 
the conditions of a specific entity of the national economy, in particular: product price, product quality, 
supply logistics, warranty and post–warranty service, company image, the impact of competition, 
advertising, payment terms, innovation activity, investment activity, regulation of export and import of 
products, are considered.

Conclusions. The results of the study were the following conclusions. The existing classifications 
of factors influencing on the sale of products are generalized and supplemented. The proposed 
classification allows you to more thoroughly select a system of factors in accordance with the 
conditions of a specific entity of the national economy, which is the basis for its successful functioning.

Keywords: enterprise, competitiveness, trade, market, products, sales, buyer, efficiency.
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÷èííèê³â. Öå äîïîìîæå ðîçðîáèòè çàõîäè ïîïå-
ðåäæåííÿ çáóòîâèõ ðèçèê³â. 

Àíàë³ç îñòàíí³õ äîñë³äæåíü òà ïóáë³êàö³é. 
Ïèòàííÿ ðîçðîáêè çáóòîâî¿ ïîë³òèêè ï³äïðèºìñòâ 
âèñâ³òëåí³ ó ïðàöÿõ â³ò÷èçíÿíèõ òà çàðóá³æíèõ 
ó÷åíèõ ². Àíñîôôà, Ë.Â.Áàëàáàíîâî¿, Ì.Ï. Ãîð-
äîíà, Ä. Äæîááåðà, Ã.Ì. Äîðîæê³íî¿, Ô. Êîòëå-
ðà, ².Â. Ñêîðíÿêîâî¿, Â.ª. Õàóñòîâî¿ òà ³íøèõ. Ïðî-
áëåìè ðåãóëþâàííÿ çáóòó ïðîäóêö³¿ ï³äïðèºìñòâ 
ðîçãëÿäàëàñÿ íàóêîâöÿìè ïåðåâàæíî â³äîñî-
áëåíî â³ä ïèòàíü ï³äâèùåííÿ åôåêòèâíîñò³. Òî-
ìó ö³ ïèòàííÿ ïîòðåáóþòü ïîäàëüøîãî âèâ÷åííÿ.

Ìåòîþ äîñë³äæåííÿ º âèçíà÷èòè ôàêòîðè 
âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿. 

Âèêëàä îñíîâíîãî ìàòåð³àëó. ²ñíóþòü ð³ç-
í³ ï³äõîäè ùîäî äîñë³äæåííÿ ôàêòîð³â âïëèâó íà 
çáóò ïðîäóêö³¿. Òàê, ó ðîáîò³ [2] óñ³ ÷èííèêè õàðàê-
òåðèçóþòüñÿ çà äâîìà îçíàêàìè: ñòóïåíåì êåðî-
âàíîñò³ (êåðîâàí³ ³ íåêåðîâàí³) òà ñòóïåíåì âïëè-
âó íà ïîêóïöÿ (ðåëåâàíòí³ ³ íåðåëåâàíòí³). Ó ïðàö³ 
[5] íàâåäåíà êëàñèô³êàö³ÿ, ÿêà âêëþ÷àº íàñòóïí³ 
ôàêòîðè: ïîë³òèêî–ïðàâîâ³, åêîíîì³÷í³, òåõí³÷í³, 
åêîëîã³÷í³, äåìîãðàô³÷í³ òà ñîö³àëüíî–êóëüòóðí³. 
Â ïðàö³ Â.Â. Òêà÷åíêà [11] âñ³ ôàêòîðè ïîä³ëÿþòü-
ñÿ: çà õàðàêòåðîì âïëèâó – íà åêîíîì³êî–ô³íàí-
ñîâ³, ñîö³àëüíî–ïñèõîëîã³÷í³ ³ îðãàí³çàö³éíî–ïðà-
âîâ³; çà ñôåðîþ âïëèâó (ñïîñîáîì äîñÿãíåííÿ) 
– íà çîâí³øí³, âíóòð³øí³; çà òðèâàë³ñòþ (ð³âíåì
ñòàá³ëüíîñò³) âïëèâó – íà ïîñò³éí³, òèì÷àñîâ³. 

²ñíóþ÷³ êëàñèô³êàö³¿ äîö³ëüíî óçàãàëüíèòè ³ äî-
ïîâíèòè íàñòóïíèìè îçíàêàìè: òåðèòîð³àëüíà 
íàëåæí³ñòü é ñòðàòåã³÷íà âèçíà÷åí³ñòü ôàêòîð³â. 

Çà òåðèòîð³àëüíîþ íàëåæí³ñòü ôàêòîðè áóâà-
þòü: íà ð³âí³ ï³äïðèºìñòâà; ì³ñöåâ³ (ðåã³îíàëüí³); 
ãàëóçåâ³; íàö³îíàëüí³; ñâ³òîâ³.

Ôàêòîðè ìîæíà ðîçä³ëèòè çà ñòóïåíåì âïëè-
âó íà ïîêóïöÿ: ðåëåâàíòí³; íåðåëåâàíòí³. Êëàñè-
ô³êàö³ÿ ôàêòîð³â çà ð³âíåì ñòàá³ëüíîñò³ âïëèâó: 
ïîñò³éí³; òèì÷àñîâ³. Çà ñòðàòåã³÷íîþ âèçíà÷åí³-
ñòþ ôàêòîðè áóâàþòü òàê³: î÷³êóâàí³; íåî÷³êóâàí³. 
Ôàêòîðè ìîæíà ðîçä³ëèòè çà ñòóïåíåì êåðîâà-
íîñò³: êåðîâàí³; íåêåðîâàí³.

Ôàêòîðè ïîä³ëÿþòüñÿ çà ñïîñîáîì äîñÿãíåííÿ: 
âíóòð³øí³; çîâí³øí³.

Çà òåðèòîð³àëüíîþ íàëåæí³ñòþ âèä³ëÿºìî 
ôàêòîðè, ÿê³ ä³þòü íà ð³âí³ ï³äïðèºìñòâà, ðåã³-
îíó, ãàëóç³, íàö³îíàëüíîãî ³ ñâ³òîâîãî ãîñïîäàð-
ñòâà. Íà êîæíîìó ç âèùåíàâåäåíèõ ð³âí³â íà 
çáóò ïðîäóêö³¿ âïëèâàþòü ÿê âíóòð³øí³, òàê ³ çîâ-
í³øí³ ôàêòîðè.

Çà ñòðàòåã³÷íîþ âèçíà÷åí³ñòþ º î÷³êóâàí³ ôàê-
òîðè – ïðîãíîçîâàí³ â ðàìêàõ ³ñíóþ÷î¿ íà äàíîìó 
ð³âí³ ñòðàòåã³¿; ³ íåî÷³êóâàí³ – äîñÿãíóò³ âèïàäêîâî 
÷åðåç çì³íó îáñòàâèí. 

Íàâåäåíà êëàñèô³êàö³ÿ äîçâîëÿº ï³ä³áðàòè ñè-
ñòåìó ôàêòîð³â âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿ â³äïî-
â³äíî äî óìîâ êîíêðåòíîãî ñóá’ºêòó ãîñïîäàðñòâà. 
Ðîçãëÿíåìî äåÿê³ ç öèõ ôàêòîð³â. 

1. ßê³ñòü ïðîäóêö³¿. Êîíêóðåíòîñïðîìîæí³ñòü
ïðîäóêö³¿ íà 70–80% çàëåæèòü â³ä ÿêîñò³. Îä-
íèì ³ç øëÿõ³â ïîêðàùåííÿ ÿêîñò³ ïðîäóêö³¿ º óäî-
ñêîíàëåííÿ ïðîöåñó ïîñòàâîê ìàòåð³àë³â. Äîñÿã-
òè âèñîêî¿ ÿêîñò³ ïðè íèçüê³é ñîá³âàðòîñò³ ìîæíà 
ëèøå ³ç äîñêîíàëîþ ñèñòåìîþ óïðàâë³ííÿ, äîáðå 
íàëàãîäæåíîþ îðãàí³çàö³ºþ âèðîáíèöòâà ³ ïåðå-
äîâîþ òåõíîëîã³ºþ.

2. Ö³íà ïðîäóêö³¿. Â óìîâàõ ðèíêîâî¿ ñèñòåìè âè-
á³ð ö³íè íà ïðîäóêö³þ º âàæëèâèì ôàêòîðîì ¿¿ êîí-
êóðåíòîñïðîìîæíîñò³ òà ô³íàíñîâî¿ ñòàá³ëüíîñò³ 
ï³äïðèºìñòâà. Ð³âåíü ö³íè, îáóìîâëåíèé íàñòóï-
íèìè êðèòåð³ÿìè: âåëè÷èíîþ ïîïèòó íà ïðîäóê-
ö³þ, ð³âíåì âèòðàò âèðîáíèöòâà ïðîäóêö³¿; îö³íêîþ 
ïåðñïåêòèâ êîíêóðåíò³â; ðèíêîâîþ ñòðàòåã³ºþ âè-
ðîáíèêà; òåìïàìè ³íôëÿö³¿ (ÿê êðà¿íè – âèðîáíè-
êà, òàê ³ êðà¿íè – ³ìïîðòåðà ïðîäóêö³¿) [1; 2]. Âè-
êîðèñòàííÿ ãíó÷êîãî ï³äõîäó äî âñòàíîâëåííÿ ö³íè 
äîçâîëÿº çàëó÷èòè äîäàòêîâó ê³ëüê³ñòü ïîêóïö³â. 
Äðóãèé âèä äèôåðåíö³àö³¿ – çíèæêè çà îáñÿã, ïå-
ð³îä îïëàòè, íàäáàâêè çà òåðì³íîâ³ñòü ïîñòàâêè. 

3. Ëîã³ñòèêà ïîñòàâîê. Âèá³ð óìîâ ³ ïîðÿäêó ïî-
ñòàâîê äóæå âåëèêèé, ïî÷èíàþ÷è â³ä ñàìîâèâå-
çåííÿ ïðîäóêö³¿ ³ çàê³í÷óþ÷è äîáðå îðãàí³çîâà-
íèìè ïîñòàâêàìè ç âèêîðèñòàííÿì îïòèìàëüíèõ 
òðàíñïîðòíèõ ñõåì: âèá³ð íàéá³ëüø äåøåâèõ 
ñïîñîá³â äîñòàâêè, ì³í³ì³çàö³ÿ ïîðîæí³õ ïî¿çäîê, 
âèêîðèñòàííÿ â³äïîâ³äíî¿ òðàíñïîðòíî¿ òàðè, äî-
òðèìàííÿ ñòðîê³â ïîñòàâîê.

4. Ãàðàíò³éíå òà ï³ñëÿãàðàíò³éíå îáñëóãîâóâàí-
íÿ. Äîö³ëüíèì º ñòâîðåííÿ ñåðâ³ñíèõ â³ää³ëåíü äëÿ 
ï³ñëÿïðîäàæíîãî îáñëóãîâóâàííÿ òà çàáåçïå÷åí-
íÿ äâîñòîðîííüîãî çâ’ÿçêó ñïîæèâà÷³â ³ç îïòîâè-
ìè òà ³íøèìè çáóòîâèìè îðãàí³çàö³ÿìè. Öå ñïðè-
ÿòèìå îïåðàòèâíîìó â³äñë³äêîâóâàííþ ïðîöåñ³â 
ïî ïåðåì³ùåííþ ïðîäóêö³¿, êîíòðîëþâàííþ ðîç-
ì³ùåííÿ çàìîâëåíü ³ óêëàäåííþ óãîä íà ïîñòàâêó. 

5. ²ì³äæ ï³äïðèºìñòâà. Êîìïàí³ÿ ïîâèííà ôîð-
ìóâàòè ïîçèòèâíèé ³ì³äæ êîìïàí³¿ â î÷àõ ïàðò-
íåð³â, ïîêóïö³â, ð³çíèõ îðãàí³çàö³é; çä³éñíþâàòè 
çàõîäè, ñïðÿìîâàí³ íà äîäàòêîâå çàëó÷åííÿ ñïî-
æèâà÷³â äî ñâîãî òîâàðó. 
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6. Âïëèâ êîíêóðåíö³¿. Â óìîâàõ â³äñóòíîñò³ ìî-
íîïîë³¿ íà ïðîäóêö³þ, à òàêîæ àêòèâí³é çáóòîâ³é 
ä³ÿëüíîñò³ êîíêóðåíò³â, íàáóâàº îñîáëèâîãî çíà-
÷åííÿ êîíêóðåíòîñïðîìîæí³ñòü ïðîäóêö³¿. 

7. Ð³âåíü ðåêëàìè òà ³íøèõ çàõîä³â ïî ñòè-
ìóëþâàííþ çáóòó. Íàéá³ëüø ïîøèðåíèìè º ðå-
êëàìà, âèñòàâêîâà ä³ÿëüí³ñòü, îñîáèñò³ êîíòàêòè 
³ç ñïîæèâà÷àìè ³ ïóáë³êàö³ÿ ñòàòåé ïðî ïðîäóêö³þ 
ó íåðåêëàìí³é ïðåñ³.

8. Óìîâè ³ ïîðÿäîê îïëàòè. Ïðèéíÿòòÿ ð³øåííÿ
ïðî äîö³ëüí³ñòü ìîæëèâîãî âàð³àíòó îïëàòè ïî-
âèííî ñï³ââ³äíîñèòèñÿ ç ñòðàòåã³÷íèìè çàäà÷àìè 
ï³äïðèºìñòâà. Íà ðåàëüíèé ô³íàíñîâî–åêîíî-
ì³÷íèé ñòàí ñóá’ºêò³â ãîñïîäàðþâàííÿ ïîçèòèâ-
íî âïëèâàº ò³ëüêè ïëàòîñïðîìîæíèé ïîïèò íà 
ïðîäóêö³þ, à áàðòåð, âåêñåëÿ, âçàºìîçàë³êè ëèøå 
ïîã³ðøóþòü éîãî. 

9. ²ííîâàö³éíà ä³ÿëüí³ñòü. Ô³çè÷íèé ³ ìîðàëü-
íèé çíîñ á³ëüøîñò³ âèðîáíè÷èõ ïîòóæíîñòåé ïî-
òðåáóº ìàñøòàáíî¿ ðåêîíñòðóêö³¿ ³ òåõí³÷íîãî ïå-
ðåîñíàùåííÿ ï³äïðèºìñòâ ç ìåòîþ ñòâîðåííÿ 
óìîâ äëÿ âèãîòîâëåííÿ êîíêóðåíòîñïðîìîæíî¿ 
ïðîäóêö³¿. Äëÿ àêòèâ³çàö³¿ ³ííîâàö³éíî¿ ä³ÿëüíîñò³ 
íåîáõ³äíå ô³íàíñóâàííÿ äåðæàâîþ çíà÷íèõ íà-
óêîºìíèõ êîìïëåêñ³â, íàäàííÿ ï³ëüã ôóíäàìåí-
òàëüíèì íàóêîâèì äîñë³äæåííÿì ç ìåòîþ ï³ä-
âèùåííÿ êîíêóðåíòîñïðîìîæíîñò³ íàö³îíàëüíî¿ 
ïðîäóêö³¿ ³ çðîñòàííÿ îáñÿã³â ¿¿ ðåàë³çàö³¿ íà âíó-
òð³øíüîìó òà çîâí³øíüîìó ðèíêàõ.

10. ²íâåñòèö³éíà ä³ÿëüí³ñòü. Äåðæàâíà ³íâåñ-
òèö³éíà ïîë³òèêà ïîâèííà ´ðóíòóâàòèñÿ íà ïîçà-
÷åðãîâîìó ³íâåñòóâàíí³ ïåðñïåêòèâíèõ òåõíîëî-
ã³é ³ âèðîá³â, ö³ëüîâèõ ïðîãðàì ïî ¿õ ðîçðîáö³ òà 
âïðîâàäæåííþ. Ç ìåòîþ çàëó÷åííÿ ³íîçåìíèõ ³í-
âåñòèö³é òà çá³ëüøåííÿ îáñÿã³â ïðîäàæ â³ò÷èçíÿ-
íî¿ ïðîäóêö³¿, äîö³ëüíî ïðèñêîðèòè âèêîðèñòàííÿ 
ð³çíèõ ôîðì ïðèâàáëèâîñò³ êàï³òàëó.

11. Ðåãóëþâàííÿ åêñïîðòó é ³ìïîðòó ïðîäóê-
ö³¿. Ðåãóëþâàííÿ åêñïîðòó ïîâèííî ïåðåäáà÷à-
òè âïëèâ äåðæàâè îïîäàòêóâàííÿì íà åêñïîðòíó 
ïðîäóêö³þ, ¿¿ äåðæàâíå êðåäèòóâàííÿ ³ ñòðàõóâàí-
íÿ. Ðåãóëþâàííÿ ³ìïîðòó íåîáõ³äíî çä³éñíþâàòè 
øëÿõîì ââåäåííÿ îáìåæóâàëüíèõ óìîâ, ïðîòåê-
ö³éíèõ ö³í íà ïðîäóêö³þ, ùî ââîçèòüñÿ äî Óêðà¿-
íè (ìèòíà ïîë³òèêà äåðæàâè). Çàõîäàìè äåðæàâè, 
ñïðÿìîâàíèìè íà íîðìàòèâíî–ïðàâîâå çàáåç-
ïå÷åííÿ åêñïîðòíî–³ìïîðòíî¿ ä³ÿëüíîñò³ º: ïðî-
âåäåííÿ åôåêòèâíî¿ ìèòíî–òàðèôíî¿ ïîë³òèêè; 
ðîçðîáêà ñèñòåìè ö³ëüîâèõ êîìïëåêñíèõ ïðî-
ãðàì ç îêðåìèõ ïð³îðèòåòíèõ íàïðÿì³â ðîçâèòêó.

Â ñó÷àñíèõ óìîâàõ íåîáõ³äíå ï³äâèùåííÿ åôåê-
òèâíîñò³ çîâí³øíüîåêîíîì³÷íèõ çâ’ÿçê³â íà äåð-
æàâíîìó ð³âí³ çà ðàõóíîê óäîñêîíàëåííÿ çàêîíî-
äàâ÷î¿ áàçè ðåãóëþâàííÿ çîâí³øíüîåêîíîì³÷íî¿ 
ä³ÿëüíîñò³; ôîðìóâàííÿ ñïðèÿòëèâîãî ïðàâîâîãî 
êë³ìàòó äëÿ óêðà¿íñüêîãî åêñïîðòó; ïîêðàùåííÿ 
ñèñòåìè òàðèôíîãî ðåãóëþâàííÿ ³ìïîðòó ³ ñèñ-
òåìè ïîäàòêîâèõ ïëàòåæ³â. 

Âèñíîâêè
Äëÿ óäîñêîíàëåííÿ óçàãàëüíåíî¿ êëàñèô³êàö³¿ 

ôàêòîð³â âïëèâó íà çáóò ïðîäóêö³¿ îá´ðóíòîâàí³ ¿¿ 
ñêëàäîâ³: ñòóï³íü êåðîâàíîñò³; ñòóï³íü âïëèâó íà 
ïîêóïöÿ; ñïîñ³á äîñÿãíåííÿ; ïðèçíà÷åííÿ; òåðè-
òîð³àëüíà íàëåæí³ñòü; ð³âåíü ñòàá³ëüíîñò³; ñòðà-
òåã³÷íà âèçíà÷åí³ñòü. Çàïðîïîíîâàíà êëàñèô³-
êàö³ÿ äîçâîëÿº ´ðóíòîâí³øå ï³ä³áðàòè ñèñòåìó 
ôàêòîð³â â³äïîâ³äíî äî óìîâ êîíêðåòíîãî ñóá’ºêòó 
íàö³îíàëüíîãî ãîñïîäàðñòâà, ùî º ï³äñòàâîþ äëÿ 
éîãî óñï³øíîãî ôóíêö³îíóâàííÿ.
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Åêîëîãî–åêîíîì³÷í³ àñïåêòè ðåíîâàö³¿ çì³ñòó 
ôóíêö³îíàëüíî–òåõíîëîã³÷íîãî ³íñòðóìåíòàð³þ æèòëîâî–

êîìóíàëüíîãî ãîñïîäàðñòâà Óêðà¿íè
Ïðåäìåòîì äîñë³äæåííÿ º îá’ºêòè ³íôðàñòðóêòóðè íàñåëåíèõ ïóíêò³â Óêðà¿íè, à ñàìå ñèñòåìè 

åíåðãîçàáåçïå÷åííÿ (òåïëî–, ãàçî– òà åëåêòðîïîñòà÷àííÿ) ÿê òðàäèö³éí³, òàê ³ àëüòåðíàòèâí³. 

Ìåòîþ äîñë³äæåííÿ º âèçíà÷åííÿ ïð³îðèòåòíîñò³ âèêîðèñòàííÿ ð³çíîìàí³òíèõ ïàëèâ: òðàäè-
ö³éíèõ ³ àëüòåðíàòèâíèõ, à òàêîæ âïëèâó ïðîäóêò³â ¿õ çãîðÿííÿ íà äîâê³ëëÿ äëÿ îá´ðóíòóâàííÿ øëÿ-
õ³â òà ³íñòðóìåíòàð³þ ðåíîâàö³¿ æèòëîâî–êîìóíàëüíîãî ãîñïîäàðñòâà Óêðà¿íè.

Ìåòîäè äîñë³äæåííÿ. Ïðè íàïèñàíí³ ñòàòò³ âèêîðèñòàíî çàãàëüíîíàóêîâ³ òà ñïåö³àëüí³ ìåòîäè 
äîñë³äæåíü ô³çè÷íèõ òà åêîíîì³÷íèõ ÿâèù ùîäî ôóíêö³îíóâàííÿ òà ñòðàòåã³¿ ðîçâèòêó ïàëèâíî–
åíåðãåòè÷íîãî êîìïëåêñó äåðæàâè.

Ðåçóëüòàòè ðîáîòè. Çàì³íà îñíîâíîãî ïàëèâà – ïðèðîäíîãî ãàçó – äëÿ ïîòðåá äæåðåë òåïëîòè, 
åëåêòðîåíåðã³¿ àëüòåðíàòèâíèì äàº óÿâíó åêîíîì³þ êîøò³â ì³ñöåâèõ áþäæåò³â â óìîâàõ äåöåíòðà-
ë³çàö³¿ äåðæàâíîãî óïðàâë³ííÿ (çà ðàõóíîê ð³çíèö³ ö³í ïðèðîäíîãî ãàçó òà ³íøèõ îðãàí³÷íèõ ïàëèâ). 
Âîäíî÷àñ ëèøå òàê³ çàõîäè ïîðîäæóþòü ðÿä ³íøèõ ïðîáëåì. Çá³ëüøåííÿ çàáðóäíåííÿ íàâêîëèø-
íüîãî ïðèðîäíîãî ñåðåäîâèùà – îäíà ³ç íèõ. Ïðîàíàë³çîâàíî çàêîíîäàâ÷å çàáåçïå÷åííÿ, òàðèô-
íó ïîë³òèêó, âèìîãè ÷èííèõ â Óêðà¿í³ íîðìàòèâíî–ïðàâîâèõ àêò³â ùîäî åêîáåçïåêè, âèðîáíèöòâà, 
ïîñòà÷àííÿ òåïëîòè òà åëåêòðîåíåðã³¿ ê³íöåâèì ñïîæèâà÷àì. Ó â³äïîâ³äíîñò³ ç íèìè ðîçãëÿíóòî 
çàì³íó ïðèðîäíîãî ãàçó àëüòåðíàòèâíèìè ïàëèâàìè. Îáðàõîâàíî ïðîãíîçîâàí³ âàðò³ñòü îòðèìà-
íî¿ åíåðã³¿, âèêèäè çàáðóäíþâàëüíèõ ðå÷îâèí ³ ïàðíèêîâèõ ãàç³â â àòìîñôåðíå ïîâ³òðÿ. Îòðèìàíî 
âåëè÷èíè ïîêàçíèê³â åì³ñ³¿, ÿê³ áàçóþòüñÿ íà äàíèõ ïðî ô³çèêî–õ³ì³÷íèé ñêëàä ³ âèòðàòó êîæíîãî ç 
ïàëèâ ç âðàõóâàííÿì õàðàêòåðèñòèê ïðîöåñ³â ñïàëþâàííÿ òà çàõîä³â ùîäî çìåíøåííÿ âèêèä³â òî-
ãî ÷è ³íøîãî ³íãðåä³ºíòó. Âèêîíàíî ïîð³âíÿëüíèé àíàë³ç ïàëèâ ùîäî âïëèâó íà äîâê³ëëÿ ïðîäóêò³â 
ñïàëþâàííÿ, à òàêîæ áåçïîñåðåäíüî âàðòîñò³ ñàìèõ ïàëèâ. 

Ãàëóçü çàñòîñóâàííÿ ðåçóëüòàò³â. Åêîëîã³ÿ, æèòëîâî–êîìóíàëüíå ãîñïîäàðñòâî, ïàëèâíî–
åíåðãåòè÷íèé êîìïëåêñ.

Âèñíîâêè. Ó ñ³ëüñüê³é ì³ñöåâîñò³, ïåðåòâîðèâøè â³äõîäè ñ³ëüñüêîãîñïîäàðñüêîãî âèðîáíèöòâà òà îá-
ðîáêè äåðåâèíè ÿê âòîðèííó ñèðîâèíó â ÿê³ñíå á³îïàëèâî, äîö³ëüíî çàïðîâàäæóâàòè çàì³íó òðàäèö³éíîãî 
ïðèðîäíîãî ãàçó àëüòåðíàòèâíèì ïàëèâîì. Ó ì³ñüêèõ íàñåëåíèõ ïóíêòàõ çà ðàõóíîê ðåàë³çàö³¿ çàõîä³â ç 
ï³äâèùåííÿ åíåðãîåôåêòèâíîñò³ ³ñíóþ÷èõ áóä³âåëü ³ ñïîðóä ìîæëèâå çìåíøåííÿ ñïîæèâàííÿ òðàäèö³é-
íîãî ïðèðîäíîãî ãàçó, à çåêîíîìëåí³ êîøòè ìîæóòü áóòè ñïðÿìîâàí³, íàïðèêëàä, íà òåðìîìîäåðí³çàö³þ 
¿õ çîâí³øíüî¿ îáîëîíêè. Öå äîçâîëèòü çàëèøèòè â ÿêîñò³ îñíîâíîãî îðãàí³÷íîãî ïàëèâà äëÿ ïîòðåá öåí-
òðàë³çîâàíîãî òåïëîïîñòà÷àííÿ íàðàç³ íàéá³ëüø äåøåâå òà åêîëîã³÷íå – ïðèðîäíèé ãàç.

Êëþ÷îâ³ ñëîâà: åíåðãîïîñòà÷àííÿ, òàðèô, åíåðãîíîñ³é, ïðèðîäíèé ãàç, àëüòåðíàòèâí³ ïàëèâà, 
òåïëîòà çãîðÿííÿ, àëüòåðíàòèâíà åíåðãåòèêà, åëåêòðîåíåðã³ÿ, çàáðóäíþâàëüí³ ðå÷îâèíè, ïàðíè-
êîâ³ ãàçè.


